SE FAIRE AIMER POUR MIEUX VENDRE
Méthode Nicholas Boothman

Y\ FORMATION

Les enjeux adressés par cet atelier :

1. Inspirer confiance et briser la glace dans les
premiéres secondes de I’entretien

2. Vendre ses idées

3. Découvrir I'art du Story telling

4. Manager son réseau

PROGRAMME : 4 modules de 3H ~

Utiliser au mieux les leviers de la communication non verbale

Comprendre I'importance des émotions dans la prise de décision
Créer I'empathie

Réussir son pitch

Avoir la bonne attitude

S’habiller pour réussir

Savoir communiquer verbalement ml_)
Cultiver son réseau avec succes /

BENEFICES

A l'issue de cet atelier, vos collaborateurs disposeront de bonnes pratiques pour :
* Instaurer et développer une relation de confiance durable

*  Vendre leurs idées

*  S’adapter a la personnalité de leurs interlocuteurs

*  Obtenir des recommandations

N U R WNER

N

BUDGET 600 € HT Votre contact :

par module Nathalie HENRIOT, Directrice Conseil
et par apprenant nhenriot@nomination.fr / 06 07 55 76 28

L. 111, rue du Chateau des Rentiers - 75013 Paris - Tél. : 01 82 69 69 00
www.nomination.fr  sas au capital de 415 000.00 euros - RCS Paris B 443 218 003 - TVA intracomm. FR40 443218 003


https://www.nomination.fr/wp-content/uploads/2018/07/Nomination-Details-atelier-se-faire-aimer-pour-mieux-vendre.pdf
mailto:nhenriot@nomination.fr

